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POMYSLOW
NA EFEKTYWNY

CONTENT

Tworz skuteczny content dla firm




No czesc!

Jest mi bardzo mito, ze pobrates/as méj darmowy
materiat. To znaczy, ze interesujesz sie tworzeniem
efektywnego contentu i poszukujesz inspiracji, ktére
pomogq Ci w tym procesie. Gratulacje dla Ciebie! Bo
podejmujgc ten krok, wykazujesz sie determinacjq

i zainteresowaniem rozwijaniem swoich umiejetnosci
twérczych. Z takimi wtasnie osobami uwielbiam
pracowac i im pomagac.

Nie ma nic bardziej frustrujgcego niz chwila, gdy brakuje nam pomystéw
na nowq tresc. To uczucie pustki w gtowie, kiedy czujemy, ze
wyczerpalismy wszystkie tematy i formaty. Dlatego stworzytam ten
materiat — aby rozproszy¢ Twoje wqtpliwosci, dostarczyé Ci Swieze
perspektywy i pomdc Ci znaleZ¢ wtasciwe kierunki tworcze.

Mozesz dostosowac te pomysty do swojego stylu, branzy

i preferencji swojej spotecznosci. Przeksztatcaj je, eksperymentuj

i baw sie swojg kreatywnoscia, aby tworzy¢ tresci, ktére wyrdzniaja
sie na tle innych.

Pamietaj, ze kluczem do efektywnego contentu jest dostarczanie
wartosci dla Twojej spotecznosci. Wykorzystaj te pomysty jako
punkt wyijscia i dostosuj je do swoich celéw, misji i unikalnych cech
Twojego biznesu lub projektu. Im bardziej spersonalizowane

i dopasowane do oczekiwan Twoich odbiorcéw beda Twoje tresci,
tym wiekszy bedzie ich wptyw i zaangazowanie.

PrzejdZzmy teraz do 101 pomystéw na Twdj przyszty Content!
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101 POMYSLOW NA
EFEKTYWNY CONTENT

1. Stwérz quiz na temat znajomosci wiedzy zwigzanej z produktem/ustuga/branza.

2. Stworz test, ktorego wynikiem bedzie konkretny produkt/ustuga,
ktora najlepiej odpowie na potrzeby klienta.

3. Poprowadz live, na ktérym wykonujesz swoje ustugi/tworzysz lub pakujesz produkty.
4. Opowiedz o swoich najwiekszych porazkach i jak sobie z tym poradzites(as).

5. Przeprowadz wywiad z ekspertem z danej dziedziny.

6. Stworz liste przydatnych narzedzi dla swojej branzy.

7. Przedstaw historie sukcesu jednego z Twoich klientéw.

8. Zapytaj odbiorcow o cos, z czym kazdy miat do czynienia, by kazdy moégt sie
wypowiedzie¢ na ten temat.

9. Przeanalizuj profile w mediach spotecznosciowych osoby, ktéra jest liderem w Twojej
branzy i ma rozbudowane social media. Przejrzyj sekcje komentarzy, sprawdz jakie pytania

zadaja odbiorcy i odpowiedz na te pytania w formie wybranej tresci u Ciebie na profilu.

10. Odwiedz strone answerthepublic.com, wpisz stowo kluczowe zwiazane z Twoja
branza i zobacz, co ludzie wyszukuja w Google. Odpowiedz na te pytania w formie tresci.

11. Przeprowadz ankiete wsrod swoich odbiorcow i przedstaw wyniki.

12. Przedstaw case study, w ktorym prezentujesz jak rozwiazates(as) problem klienta.
13. Opowiedz o najwigkszych trendach w Twojej branzy na przyszty rok.

14. Stworz serie poradnikéw w formacie ,krok po kroku".

15. Nagraj podcast, w ktérym omawiasz kluczowe tematy zwigzane z Twoja branza.
16. Przedstaw historie rozwoju swojego biznesu.

17. Stworz serie memaéw lub grafik humorystycznych zwigzanych z Twoja branza.
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18. Przedstaw liste inspirujacych cytatéw od znanych osobistosci w Twojej dziedzinie.
19. Zorganizuj konkurs, w ktérym odbiorcy moga wygrac¢ Twoje produkty lub ustugi.

20. Przedstaw liste ,najczesciej zadawanych pytan” w Twojej branzy i udziel na nie
odpowiedzi.

21. Przygotuj prezentacje z najwazniejszymi statystykami i danymi z Twojej branzy.
22. Stworz serie mini lekcji w formie krotkich filmikéw na platformie spotecznosciowej.

23. Opowiedz o narzedziach Al (sztucznej inteligencji), ktére mozna wykorzysta¢ w Twojej
branzy.

24. Opowiedz o swoich inspiracjach i tym, co motywuje Cie w prowadzeniu dziatalnosci.

25. Udostepnij wywiad, w ktorym ktos inny przeprowadza rozmowe z Toba na temat
Twojego biznesu.

26. Przedstaw przewodnik "od A do Z" dla os6b rozpoczynajacych kariere w Twojej
branzy.

27. Przedstaw swoje spostrzezenia na temat zmian i ewolucji w Twojej branzy.

28. Przedstaw liste ksigzek, ktore zmienity Twoje zycie i sposoéb myslenia.

29. Opowiedz historie powstania Twojego biznesu i to, co sktonito cie do jego zatozenia.
30. Stworz liste najczesciej pojawiajacych sie mitéw w Twojej branzy i obal je.

31. Przedstaw analize rynku w Twojej branzy i wskazéwki, jak sie w niej odnalezé.

32. Stworz zestawienie "10 rzeczy, ktérych nie powinienes(as) robi¢ w Twojej branzy".
33. Przedstaw liste swoich najwiekszych inspiracji i wzorcéw w biznesie.

34. Stworz infografike, w ktorej przedstawiasz kluczowe fakty i liczby zwigzane z Twoja
branza.

35. Udostepnij liste swoich ulubionych blogéw i stron internetowych zwigzanych z Twoja
branza.
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36. Przedstaw zestawienie ciekawych case study z Twojej branzy.

37. Opowiedz o swoim najbardziej nietypowym doswiadczeniu lub sytuacji zwigzanej z
praca w branzy.

38. Przedstaw swoje ulubione cytaty, ktére motywuja Cie do dziatania.

39. Przedstaw liste swoich najwiekszych sukcesow w biznesie i to, czego sie nauczytes(as)
na ich podstawie.

40. Stworz infografike, w ktorej przedstawiasz proces Tworzenia i dostarczania Twoich
produktéw lub ustug.

41. Opowiedz historie "za kulisami" jednego z Twoich projektéw.
42. Przedstaw liste "5 trendow, ktore ksztattuja przysztosé Twojej branzy".
43. Przedstaw liste "7 kluczowych umiejetnosci do osiggniecia sukcesu w Twojej branzy".

44, Stworz kompendium wiedzy na temat jednej konkretnej dziedziny zwigzanej z Twoja
branza.

45. Przedstaw zestawienie "10 najlepszych ksigzek do przeczytania w Twojej branzy".

46. Zorganizuj transmisje na zywo, w ktdrej demonstrujesz korzystanie z Twojego
produktu lub ustugi.

47. Przedstaw liste "10 waznych pytan, ktére warto zadac¢ sobie podczas budowania
biznesu w Twojej branzy".

48. Udostepnij liste swoich ulubionych podcastéw zwigzanych z Twoja branza.
49. Stworz serie artykutéw na temat ciekawych wydarzen i konferencji w Twojej branzy.

50. Przedstaw liste "5 rzeczy, ktére moga p6jsc nie tak w Twojej branzy i jak sie przed nimi
zabezpieczyc".

51. Przedstaw liste "10 faktéw o Twojej branzy, o ktérych nie miates$(as) pojecia”.

52. Stworz interaktywne narzedzie lub kalkulator zwigzany z Twoja branza.
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53. Udostepnij liste swoich ulubionych inspirujacych filméw zwigzanych z Twoja branza.

54. Opowiedz historie, w ktérej zmienites(as) swoja perspektywe i sposéb myslenia o
swojej branzy.

55. Przedstaw liste "10 ciekawostek o Twojej branzy, o ktérych warto wiedziec".

56. Stworz serie podcastéow, w ktérych goscisz swoich klientéw i opowiadaja oni o swoich
doswiadczeniach z Twoimi produktami lub ustugami.

57. Udostepnij liste swoich ulubionych inspirujacych ksiazek zwiazanych z rozwojem
osobistym i biznesem.

58. Stworz serie artykutow, w ktérych omawiasz najnowsze badania i trendy w Twojej
branzy.

59. Przedstaw liste "7 skutecznych technik negocjacji w Twojej branzy".

60. Opowiedz historie, w ktérej musiates(as) podjac trudna decyzje i jak sie z nig
uporates(as).

61. Przedstaw liste "10 ciekawych miejsc w Twojej branzy, ktére warto odwiedzic".

62. Stworz serie artykutéw na temat rozwoju kariery i zdobywania umiejetnosci w Twojej
branzy.

63. Udostepnij liste swoich ulubionych blogeréw i influenceréw zwigzanych z Twoja
branza.

64. Stworz serie filmikéw dokumentujacych proces tworzenia i rozwoju swojego produktu
lub ustugi.

65. Udostepnij liste swoich ulubionych aplikacji mobilnych zwiazanych z Twoja branza.

66. Przedstaw liste "10 wyzwan, z ktérymi musisz sie zmierzy¢ w Twojej branzy i jak je
pokonac".

67. Przedstaw liste "5 cennych lekcji, ktére wyniostes(as) z doswiadczen w Twojej branzy".

68. Stworz serie filméw animowanych przedstawiajacych kluczowe pojecia i zagadnienia
w Twojej branzy.

69. Przedstaw liste "7 nieoczywistych sposobéw na zdobycie konkurencyjnej przewagi w
Twojej branzy".
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70. Udostepnij liste swoich ulubionych inspirujacych podcastéow zwigzanych z rozwojem
osobistym.

71. Stworz serie tresci na temat réwnowagi miedzy praca a zyciem osobistym w Twojej
branzy.

72. Przedstaw liste "5 ciekawych faktéw o Twoim produkcie/ustudze, ktére klienci

powinni znac".

73. Opowiedz historie, w ktérej wprowadzites(as) innowacje lub zmiane, ktéra przyniosta
sukces w Twojej branzy.

74. Przedstaw liste "10 wartosciowych wskazéwek dla os6b rozwazajacych kariere w
Twojej branzy".

75. Przedstaw zestawienie "7 inspirujacych filméw dokumentalnych zwiazanych z Twoja
branza".

76. Zorganizuj serie podcastow, w ktorych prezentujesz ciekawe historie zwigzane z
Twoja branza.

77. Udostepnij liste swoich ulubionych konferencji branzowych, ktére warto odwiedzic.

78. Opowiedz historie zwigzana z Twoja marka lub produktem w formie komiksu.
Wykorzystaj wizualne narracje i ciekawe postaci, aby przekazac przekonujace historie.

79. Stworz serie poradnikow w formie e-booka, w ktérych udzielasz praktycznych
wskazowek dla przedsiebiorcow w Twojej branzy.

80. Przedstaw liste "5 ciekawych zjawisk i trendéw, ktére wptywaja na Twoja branze".

81. Opowiedz historie, w ktérej musiates(as) dokonac trudnego wyboru miedzy dwoma
mozliwosciami w swojej branzy.

82. Przedstaw liste "10 ciekawych faktéw o Twoich konkurentach w branzy".

83. Przedstaw zestawienie "10 praktycznych wskazéwek dotyczacych uzytkowania
Twoich produktéw/ustug".

84. Udostepnij liste swoich ulubionych aplikacji mobilnych zwigzanych z uzytkowaniem
Twoich produktéw/ustug.

85. Stworz infografike przedstawiajaca korzysci i funkcje Twoich produktéw/ustug.

86. Stworz serie filméw przedstawiajacych zadowolonych klientéw opowiadajacych o
swoim doswiadczeniu z Twoimi produktami/ustugami.
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87. Przedstaw liste "10 praktycznych wskazéwek dotyczacych konserwacji i dbania o
Twoje produkty/ustugi”.

88. Nagraj serie ciekawostek zwigzanych z Twoja branza/ustugami/produktami.

89. Przedstaw liste "5 sposobow, w jakie Twoje produkty/ustugi moga utatwic zycie
klientow".

90. Opowiedz historie, w ktérej wprowadzites(as) nowa funkcje lub udoskonalenie do
swoich produktéw/ustug.

91. Stworz serie filméw prezentujacych zalety i funkcje Twoich produktéw/ustug.

92. Udostepnij liste swoich ulubionych dodatkéw lub akcesoriéw, ktére uzupetniaja Twoje
produkty/ustugi.

93. Stworz infografike przedstawiajaca réznice miedzy Twoimi produktami/ustugami a
alternatywnymi rozwigzaniami na rynku.

94, Zat6z grupe na Facebooku o tematyce zwiazanej z Twoja branza, zapraszaj Twoich
odbiorcéw i odpowiadaj tam na ich pytania.

95. Zréb research na platformie Quora lub Twitter i zobacz, o czym ludzie rozmawiaja, co
zwiazane jest z Twoja branza. Zainspiruj sie pytaniami oraz ciekawymi wypowiedziami i

stworz tresci na ten temat.

96. Stworz serie "tutoriale dla leniwych", w ktérych przedstawiasz szybkie i proste
rozwigzania probleméw zwigzanych z Twoja branza.

97. Stworz serie "dzien w zyciu" filmikdw, w ktérych przedstawiasz, jak wyglada typowy
dzien pracy w Twojej branzy.

98. Przygotuj serie "zabawnych faktow" zwigzanych z Twoja branza, ktére beda zaréwno
edukacyjne, jak i zabawne.

99. Stworz animacje poklatkowe Twojego produktu lub zwigzane z Twoja branza.

100. Przedstaw "odkrywanie tajemnic", w ktérym stopniowo odkrywasz nowy produkt lub
funkcje, generujac tym samym ciekawosc i angazujac odbiorcow.

101. Stworz serie "szybkich wskazowek", w ktérej udostepniasz krétkie, ale wartosciowe
porady zwiazane z Twoja branza.



Jesli chcesz wiecej wskazéwek, porad i tutoriali na temat
tworzenia kreatywnych tresci, dodaj mnie na swoich
ulubionych mediach spotecznosciowych:

QIO

Pamietaj, ze kazdy z tych pomystéw mozna dostosowaé do swojej
marki, unikalnego stylu i preferencji odbiorcéw. Wazne jest, aby
tworzy¢ tresci, ktére sg interesujgce, wartosciowe i angazujace dla
Twojej docelowej grupy odbiorcéw. Zwrd¢ uwage na to, ze rézne
pomysty mogg lepiej sprawdzac sie na réznych platformach
spotecznosciowych lub w innych mediach. Dopasuj tresci do
kanatow dystrybucji, na ktorych dziatasz.

Nie zapomnij o analizowaniu tego, jaki efekt miata kazda Twoja
tres¢, ktéra zostata opublikowana. Dzieki temu mozesz wyciggaé
whnioski i tworzy¢ wiecej tego typu tresci, ktora dostata fajny

i pozytywny feedback od Twoich odbiorcéw. Tworzenie contentu to
ciggte tworzenie, analizowanie i znowu tworzenie.

Jeszcze raz dziekuje za pobranie tego materiatu. Wierze w Twoja
tworczos$¢ i jestem pewna, ze stworzysz wspaniate tresci, ktére
przyciggng uwage i zbuduja lojalno$é Twojej spotecznosci lub
spotecznosci Twojego klienta.

Powodzenia w Twojej tworczej podrozy!



https://www.instagram.com/krazaph/
http://tiktok.com/@krazaph
https://www.youtube.com/channel/UCesGBcGSGNGXYUc1GcJ0v2g
http://kraza.pl/

A na koniec mam dla Ciebie jeszcze cos specjalnego:

Chcesz rozpoczqé¢ prace w zawodzie jako

CONTENT CREATOR

i zarabia¢ na tworzeniu kreatywnych tresci dla marek i firm?

Zapisz sie na liste zainteresowanych na
nadchodzqcy, pierwszy taki w Polsce kurs
przygotowujgcy do zawodu CONTENT CREATORA

Content Creator STARTER

Podstawy tworzenia skutecznych tresci

Zapisujqc sie na liste oczekujqgcych nie przegapisz premiery kursu,
a takze masz mozliwos¢ zakupu kursu w najnizszej
mozliwej cenie + otrzymasz dodatkowe bonusy!
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https://kraza.pl/ccstarter-lista
https://kraza.pl/ccstarter-lista
https://kraza.pl/ccstarter-lista
https://kraza.pl/ccstarter-lista

